
Кейс. Реклама фабрики элитной 
мебели
Как мы снизили Снизили стоимость заявки на 51% за 3 
месяца и перевыполнили план по заявкам в 2 раза.



О ПРОЕКТЕ
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НАЧАЛО СОТРУДНИЧЕСТВА:
Июнь 2022 г.

ПРОБЛЕМАТИКА:
1. Высококонкурентная среда, перегретые аукционы ставок, ставки сильно 

меняются в течение дня (обязательно использование биддера);
2. Низкая емкость спроса в тематике;
3. Генерация заявок с высоким средним чеком (от 1 млн. руб.);

ЦЕЛИ И ЗАДАЧИ:
1. Срочно обеспечить стабильный поток заявок;
2. Генерировать заявки с чеком от 1 млн. руб, а лучше от 5 млн.;
3. Поддерживать среднюю стоимость лида не более 10 000 руб.
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СТОИМОСТЬ ЛИДА, РУБ.
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51%
СНИЖЕНИЕ 

СТОИМОСТИ ЛИДА

ЧЕРЕЗ 3 МЕС.



ЛИДЫ
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2 раза
РОСТ КОЛИЧЕСТВА

ЛИДОВ ЗА 3 МЕС. 



РЕЗУЛЬТАТЫ. ПОДРОБНОСТИ
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ВЕЛОСИПЕДЫ

● Июнь. Поскольку бюджет позволял, все гипотезы были протестированы в 
первый месяц. Стоимость лида составила немного выше плановой 10 813 руб.;

● Июль. Выключены / ограничены в бюджете все наименее эффективные типы РК 
и таргетинги, увеличены бюджет на наиболее эффективные. Стоимость лида 
снизилась до 8 009 руб.;

● Август. Продолжаем оптимизировать рекламные кампании и 
перераспределять бюджеты в пользу самых эффективных РК с учетом новой 
поступающей статистики. Снизили цену заявку до 5 453 руб.;

● Следующие месяцы. Продолжаем регулярную работу по оптимизации 
кампаний. А также добавляем новые товарные группы в рекламу и тестируем 
новые гипотезы. Но на небольших запланированных бюджетах, чтобы не 
поднималась стоимость лида. В итоге за 3 месяца стоимость лида снизилась 
относительно плановой на старте рекламы на 51% и составила 5 320 руб.



ИСПОЛЬЗОВАННЫЕ ИНСТРУМЕНТЫ
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НАЗВАНИЕ
ВЕЛОСИПЕДЫ

● Поисковые кампании в Яндекс Директ: по 
фразам связанным, с товарными группами и 
элитной/эксклюзивной/премиум/ 
дизайнерской мебелью;

● Охватные рекламные кампании в Яндекс 
Директ РСЯ;

● Кампании с таргетингом на определенные 
геолокации (элитные коттеджные поселки и 
ЖК);

● Кампании с таргетингом на 
платежеспособность аудитории;

● Ретаргетинг в Яндекс Директ РСЯ (показ 
рекламы посетителям, которые были на 
сайте, но не сделали заявку).



ХОЧЕШЬ УВЕЛИЧИТЬ 
УЗНАВАЕМОСТЬ СВОЕГО БРЕНДА И 
ОБЪЕМ ПРОДАЖ?

ЗВОНИ, 
ПИШИ

+7 495 969-27-80 – телефон и WhatsApp  
@AdvertProCompanyBot – Telegram  
client@advertpro.ru – E-mail
advertpro.ru -  Web

https://www.advertpro.ru/?utm_source=case&utm_medium=email&utm_campaign=context

